
回数 講師

＜宿題＞

＜宿題＞

＜宿題＞

＜宿題＞

＜宿題＞

持続性のある経営を目指すための手法として損益分岐点の算出方法と考え方、収支計画と
月次損益を使った予実管理の必要性を学ぶ。
＜ワーク＞①損益分岐点の算出

＜トークセッション＞先輩起業家に学ぶ「自分を売り込む販路開拓」

資金調達の方法として「融資」について認識を深める。金融機関の役割や仕組み、融資に必
要となる数字の知識、融資を受けるための勘所を学ぶ。

「事業を数値化する～財務諸表の基礎知識～」

財務諸表（貸借対照表・損益計算書）の基礎知識を学ぶ。加え、原価計算・価格の設定方法を
学ぶで利益が残せる仕組みを身に着ける。
＜ワーク＞①原価計算ワーク

「販路開拓と競合に負けないビジネスづくりのポイント」

販路開拓・情報発信の勘所やプレスリリースの活用、メリット・デメリットについて説明を行
う。加え、競合に負けないストーリー性（相手を引き込む）のあるビジネスの作り方のポイン
トを伝える。

先輩起業家から生の声（起業後の喜びと不安）と共に今に至る経緯や起業家として大切に
すべきことなどを事例紹介してもらう。

＜グループセッション＞先輩起業家との情報交換会

先輩起業家との囲みながらの情報交換・質疑応答を通して、起業後の課題やマインドコント
ロールについて考える。

「事業を数値化する～持続可能な経営管理～」

講座名

講座
趣旨

日程

定員：２０名

盛岡市・滝沢市・矢巾町・紫波町内で起業を検討してる方（起業検討者及び準備者）及び起業初期の方に対し、起業のために
必要な基礎知識を身に着ける講座を実施する。加え、自身や受講生同士の対話を通じて事業イメージの深堀や起業家マイン
ドの醸成、起業家ネットワーク構築をはかること目的とする。
講座は【理論・知識】と【実例】を反復的に繰り返しながら学びを深め、講座を通し、ビジネスプラン（ビジネスマップ）を作成
し、自身の言葉で事業説明を行うことを目指す。

（令和８年度）
起業家塾＠もりおか

テーマ

会場：コラボMIU

対象者：地域内の起業検討者・起業準備者・起業家・事業承継者

事務局

Office
SUGOROKU

（同）
渡邉和義氏

第3回

第２回

先輩起業家を交えたトークセッションを通し、「小規模事業者らしい販路開拓」の勘所を学
ぶ。

１８：３０
～

２０：３０

１８：３０
～

２０：３０

「事業を数値化する～資金調達の手法～」

資金計画・収支計画づくり

Office
SUGOROKU

（同）
渡邉和義氏

(株)ジェイパット
平野雄一氏

アトリエキミー
横澤紀美惠氏

第７回
１８：００

～
２１：００

「事業発表～ビジネスプランの１００本ノック～」
Office

SUGOROKU
（同）

渡邉和義氏
受講生各自、発表用資料を用いながら自らの事業発表を実施。質疑応答とアドバイスを行
いながらビジネスの考え方と自身のビジネスプランのブラッシュアップにつなげる。

第４回

１８：３０
～

２０：３０

顧客（ターゲット）が求める本当の価値についてのポイントやニーズに合わせた商品・サービ
スの作り方について説明を行いながら自身のビジネスの深堀を行う。加え、小規模事業者
が行う商品づくり（量産化プロセス）の勘所について指導を行う。
＜ワーク＞①顧客（ターゲット）の深掘り　②ポジショニングマップ作成

第５回

１８：３０
～

２０：３０

Office
SUGOROKU

（同）
渡邉和義氏

アトリエキミー
横澤紀美惠氏

日本政策金融公庫
森貴行氏

Office
SUGOROKU

（同）
渡邉和義氏

Office
SUGOROKU

（同）
渡邉和義氏

１８：３０
～

２０：３０

ビジネスマップづくり及び深掘り（発表資料づくり）

第１回

１８：３０
～

２０：３０

オリエンテーション

起業家塾開催にかかる注意事項に加え、特定創業支援事業及び、認定特典等に関する説明
を行う

６月24日
（水）

「起業するってどんなこと？」

第６回

「自分流ビジネスを創造する」

「できること」の明確化（自己の棚卸シートの作成）

起業とは何か？メリット・デメリットについて説明をしながら、起業の本質が「顧客の困りご
と（デモネの壁）の解決」であることへの理解を進める。加え、起業領域のイメージ化の最初
の一歩として、ワークを通じ自己理解を図る。
＜ワーク＞①自己紹介　　②ハーマンモデル

商品・サービスのイメージづくり

「先輩起業家トーク～起業の現実を聞く～」

顧客（ターゲット）のイメージづくり（ペルソナ作成）

「商品・サービスを具体的にイメージする」

顧客（ターゲット）をイメージした「求められていること（ニーズ）」をイメージし、自身の「でき
ること」と照合しながら「自分流ビジネス」を創造する。また、ワークを通して自身のビジネス
にキャッチコピー（経営理念）をつけることで起業意識の醸成を図る。
＜ワーク＞①事業の動機・目的の深掘り　②自身のビジネスのキャッチコピー

8月5日
（水）

７月１日
（水）

７月８日
（水）

7月15日
（水）

7月22日
（水）

7月29日
（水）


