
 

 

 

 

市政記者クラブ加盟社 各位  

農畜産物の生産者・加工事業者向け 

「販路開拓セミナー」＆「商談スキルアップセミナー」の開催について 
 

盛岡市農業振興連絡協議会（会長 盛岡市長）は、盛岡広域の農畜産物生産者及び加工事業

者を対象に、「販路開拓セミナー」＆「商談スキルアップセミナー」を開催します。 

広報周知への御協力御礼申し上げます。 

記 

■セミナーの概要 

 【名称】農畜産物の生産者・加工事業者向け 

「販路開拓セミナー」＆「商談スキルアップセミナー」 

【開催日時】2025 年 8 月 5 日（火）13:00～17:00 

【開催場所】盛岡市中央卸売市場 第 1 会議室（岩手県盛岡市羽場 10-100） 

【対象者】盛岡広域の農畜産物の生産者及び加工事業者 

     ・販路開拓に興味はあるが、何から手を付ければよいかわからない方 

     ・商談会への参加や個人での営業は経験済みで、更にスキルアップがしたい方 

     ・今年度商談会への出展を予定している方 

【定員】 50 名 

【参加費】無料 

【プログラム】 

●第 1 部（13:00～14:15）「販路開拓セミナー」 

内容：マーケティングや営業戦略、販路拡大のポイントに関する講演 

講師：公益財団法人いわて産業振興センター  

岩手県よろず支援拠点サブチーフコーディネーター 藤井 登 氏 

●第 2 部（15:00～16:15）「商談スキルアップセミナー」 

内容：商談会での営業手法や出展後のフォローアップ方法に関する講演 

講師：国分東北株式会社 第二支社岩手支店 営業担当 主任 菅原 由宜子 氏 

  ●個別相談会（14：30～14：50、16：25～16：45） 

  ※第１部のみ、第２部のみの参加も可能です。 

【申込】添付チラシのウェブフォームよりお申し込みください。 

【主催】盛岡市農業振興連絡協議会（事務局 盛岡市農政課内） 

【運営】manorda いわて株式会社 

【協力】公益財団法人いわて産業振興センター、国分東北株式会社 

 

【問い合わせ先】 

〇セミナーの内容に関すること 

電話：019-624-8100／メール 005.manorda@iwatebank.co.jp 

担当：manordaいわて株式会社 担当：田幸（たこう） 

 

〇事業全般に関すること 

盛岡市農業振興連絡協議会事務局（盛岡市農林部農政課食と農の連携推進室） 

電話：019-626-2270／メール：nosei@city.morioka.iwate.jp  

担当：小澤（おざわ） 

盛岡市プレスリリース 
～もりおかの「食と農」をいっしょに盛り上げよう！～ 

令和７年６月 30日 

農 林 部 農 政 課 

食と農の連携推進室 



日時

時間

場所

2025年 火８５月 日

販路開拓に興味はあるが、何から手を付ければよいかわからない…
商談会への参加や個人での営業は経験済み。更にスキルアップがしたい！
今年度商談会への出展を予定している方！

講師 講師
国分東北株式会社　第二支社岩手支店　営業担当　主任

公益財団法人いわて産業振興センター
岩手県よろず支援拠点サブチーフコーディネーター　

販路開拓セミナー
＆商談スキルアップセミナー

参加
無料

　こんなお悩みを持つ生産者・事業者様へ　

商談会向け
個別相談会

あり

農畜産物の生産者・加工事業者向け

盛岡市羽場10地割100

盛岡市中央卸売市場  第1会議室

第1部  13：00〜14：15
第2部  15：00〜16：15

１部のみ
２部のみ

の参加もOK

主催／盛岡市農業振興連絡協議会
運営／manordaいわて株式会社
協力／公益財団法人いわて産業振興センター
　　    国分東北株式会社 第二支社 岩手支店

《お問合せ・お申し込み》

セミナー定員

50 名

藤井 登 氏 菅原 由宜子 氏

主なタイムスケジュール

13：00〜14：00　　第1部
　　　　　　　　　 〈 販路開拓セミナー〉
14：00〜14：15         質疑応答
14：30〜14：50　　商談会向け個別相談①

▶お申込はこちらの二次元コードから

15：00〜16：00　　第2部
　　　　　　　　　  〈商談スキルアップセミナー〉
16：00〜16：15         質疑応答
16：25〜16：45　　商談会向け個別相談②

ご記入いただきました個人情報は、主催・運営・協力において本セミナーの円滑な
運営および各種情報提供の目的のためにのみ利用します。
内容に不備がある場合は、内容確認のお電話をする場合がございます。お申し込み
いただいた方の個人情報の開示、削除のお申し出等、お問い合わせにつきましては
本セミナーに関するお問い合わせ先までお願いします。
お申込者が反社会的勢力と判明した場合にはご出席をお断りさせていただきます。

第１部 「販路開拓セミナー」 第２部 「商談スキルアップセミナー」

manordaいわて株式会社 　担当：田幸
〒020-8688 岩手県盛岡市中央通1丁目2-3
 Tel   :   019-624-8100
Mail： 005.manorda@iwatebank.co.jp

たこう

初心者向けの販路開拓セミナーです。
マーケティングや営業戦略、販路拡大のポイントを

わかりやすく解説します。

 商談会において、生産物や商品のPR方法、営業ノウハウ、
出展後のフォローなど商談の進め方を学ぶためのセミナーです。

駐車場併設

申込締切：7月25日（金）

※第2部ご参加の事業者様対象に、
 事前予約で個別相談会を実施いたします。


